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WEBINAR GRATUITO
PASSAGGI GENERAZIONALI:
STRATEGIE E STRUMENTI PER | COMMERCIALISTI

@ [T | 10 FEBBRAIO 2025
WEBINAR

h.11:00 -12:45
PROGRAMMA
Salutiistituzionali Alberto-Maria Camilotti, Presidente SAF Triveneta — Riccardo Borgato, Presidente ODCEC
Rovigo

Apertura dei lavori Giovanna Piccoli, Direttore SAF Triveneta

e PATRIMONIO, IMPRESE E FAMIGLIE: L’EVOLUZIONE VERSO IL MODELLO DELLE GALASSIE

IMPRENDITORIALI
Un nuovo approccio per far sopravvivere l'impresa al passaggio generazionale, focus su sfide e opportunita

Alfredo De Massis - Professore ordinario di Imprenditorialita e Family Business Management Universita di
Chieti e Pescara Co-fondatore Osservatorio sui Family Office in Italia

o ANALISI PRELIMINARI ED INDIVIDUAZIONI DEGLI STRUMENTI
Inquadramento del caso e scelta dello strumento di intervento

Stefano Curzio - Dottore Commercialista, Presidente CDA Tamata S.r.l., trust company professionale

* | PROFILI FISCALI DELLE OPERAZIONI PREPARATORIE AL PASSAGGIO GENERAZIONALE E SPUNTI
SULLE NOVITA DERIVANTI DALLA RIFORMA DELL’'IRPEF E DELL’IRES
Focus sulle riforme recenti e sulle strategie per ottimizzare il trasferimento del patrimonio

Andrea Giovanardi - Professore ordinario di Diritto tributario Universita di Trento, Avvocato e Dottore
Commercialista

o |[L PASSAGGIO GENERAZIONALE NEGLI STUDI PROFESSIONALI: STRUMENTI E AGEVOLAZIONI
Esame delle specificita negli studi professionali con un’attenzione alle novita fiscali

Corrado Mandirola - Socio co-fondatore di MpO, societa specializzata in operazioni M&A di studi
professionali

Conclusioni e Q&A

Durante il webinar verra presentato il corso di Alta Formazione

PASSAGGI GENERAZIONALI E FAMILY BUSINESS | edizione

Dal 27 febbraio 2025 al 18 marzo 2026 - clicca qui per il programma
I docenti saranno disponibili per rispondere ad eventuali domande sui contenuti del corso e sulla metodologia

CREDITI FORMATIVI ISCRIZIONE INFORMAZIONI

L'evento € in corso di validazione L'evento & in diretta online, | segreteria@saftriveneta.org

per la FPC dei Dottori gratuito e a numero chiuso. SCLOLE DI AT
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